
加盟手册 

一．IFIF的加盟经营理念 
1、IFIF遵循“利益共存、共同发展、注重品牌、永续经营”的经营理念，对全国各区域加盟商均视为IFIF团队成员。 
2、IFIF秉承永续经营的理念，不断提升品牌形象，注重加盟商和公司总部之间现实利益和长远发展利益的统一。 

3、IFIF将加盟商的利润放在第一位。并将实现IFIF公司同加盟商之间的共赢局面作为我们的奋斗目标。只有加盟商获得了利润，公司才能发展。
二．IFIF统一的加盟管理模式
1、统一的品牌理念 
致力于传播品牌服饰的文化，把品牌当作一种产业文化来经营。 
2、统一的经营模式 
即在各加盟区域内进行统一的促销活动，以多方位的促销来带动产品的销售，针对商场和专卖店制定相应的营销管理模式。 
3、统一的配货管理 
全国加盟商由IFIF公司总部统一配发各季服装。 
4、统一的视觉识别 
店面设计、橱窗展示、商品陈列、道具设计等，每季进行统一的风格设计。 
5、统一的行为识别 
即行为规范、服务标准、营销手段、服务语术等进行统一的规范。 
6、统一的财务监理 
即实施保证金制度，现款提货结算制度等。 

 

三．全面的服务支持 
1、开店筹备支持 
公司为协助加盟商开业，公司将派专业人员前往进行协助开业、以及进行人员培训（货品陈列、店务相关程序、销售技巧并结合产品知识等系列培训）。 
2、营销策划支持 
长期免费提供季度性广告宣传画册，以及相关广告优惠卷、DM单支持，以增加当地市场品牌知名度！（总公司每个季度将有计划性和针对性投放一些地方性杂志广告和平面广告。）提供系列的媒体及广告策划方案 。 
3、店铺形象支持 
公司统一装修和陈列方案，提供效果图和平面图，以及其它相关图纸。保证加盟商能享受品牌的优良形象。 
4、管理指导支持 
IFIF总部将指派专门的区域经理负责各加盟店的日常管理工作。除订货指导外，将协助加盟客户分析当地市场走向，联络调换货品，帮助客户建立VIP顾客档案以及指导经营诀窍。并不定期拜访各加盟店铺，进行现场培训指导，解决问题，提高单店销售额。 
 四、加盟政策
IFIF加盟区域：
全国地区及地区级以上城市

加盟商素质：
1、对时装有深刻的认知和见解，认同IFIF的设计理念和经营理念
2、具备良好的商誉、商德；
3.、重视于公司的合作和沟通，并融入IFIF团队
4、有能力经营管理店铺并完成公司的各项计划。

加盟商实力：
1、 一类城市单店启动资金不少于20万，流动资金不少于20万；（40万以上，不包括店租）
2、二、三类城市单店启动资金不少于15万，流动资金不少于10万；（25万以上，不包括店租）
3、两年以上的女装品牌成功操作经验；如有优质店址可放宽该条件
4、对服装潮流有敏锐的触觉，能掌握当地服装的销售具体情况；
5、熟悉当地商圈/商场运作情况并具有一定的社会关系。
专卖店/专柜要求:
专卖店， 
1、当地引领时尚年轻女性消费的主要商业街，
2、实用面积不少于60平方米，门宽不少于6米；

专柜
1、在当地属于一类商场，并有世界级品牌的进驻
2、定位在淑女装楼层，人流主干道旁40平方米以上的
订货要求:
1、 执行公司订货政策和相关要求
2、 参加每季新品订货 
五、IFIF加盟流程

	1.联系与面谈

	首先,邀请有兴趣的加盟人士填写加盟商申请表格,同时交代清楚经营的能力素质、经验、公司或资金实力、财务状况和经营方式，并向其介绍公司和品牌的背景、货品和公司发展的方针和策略

	　

	2.市场评估

	双方达成初步意向后，特许拓展部门将对申请加盟商所提议的经营区域进行评估

	　
	　
	　
	　
	　
	　

	　

	3.签署初步特许加盟意向确认书

	初步条件和区域选择通过后，双方签署特许加盟意向确认书，客户可自行物色店铺和百货公司的专柜，我司将向选定的店铺提供意见和分享经验（包括如何制定可行性报告，议定租金，商圈研究等等）如有需要，我司还可提供设有期限的“委托书”以协助客户顺利联系商场和百货公司

	　

	4.确定店址签署租约及办理有关证照

	总公司同意及落实店址后，请客户提供有关租赁合同和相关资料（包括个人身份证、法人身份、营业执照、税务登记证、店铺平面图、街道图、商场品牌布局图、城市资料简介和图片）并与公司签定正式特许专卖店合约

	　

	5.交付品牌保证金

	双方签署特许专卖店合约后，加盟商应将约定的品牌保证金汇到特许方指定的银行 帐号

	

	　

	6.订货及货款定金

	当总公司收到加盟商的加盟费后，客户必须亲自或者委派人员到总公司进行货品订购，并在订货后7天内将订货金额的30%汇到公司指定帐户

	　

	7.店铺装修

	总公司设计部门按客户提供的店铺平面图、街道图、人流方向、经营对策等资料设计店铺装修方案，交予客户在当地寻找合格的装修商进行店铺装修，货架则由总公司委托指定的制造商统一定做，然后发往店铺进行现场安装

	　

	8.店员培训

	客户须于开业2-3周前委派店长或主管接受总公司为其提供的专业店务和货品知识的培训课程并进行实习，通过有关考核后方可正式执行工作。这样才可以有助于提高店务人员的业务素质，更能全面地为顾客服务，并可保障加盟店的权益

	　

	9.准备开张营业

	公司各部门全力协助客户，并委派专职营运人员统筹开店事宜，（包括购买货架、计算机、与客户订货、招募店员、配置宣传品、道具等）


加盟申请报告
1、 基本状况：

客户全名：                             申请加盟地区                     

是否为注册公司：   □是      □否       注册资金：                     

移动电话：                              联系地址：                      

客户传真：                            E-mail：                       

   是否有电脑：      □是      □否        所应用进销存软件：            

2、 经营状况： 

	现经营品牌
	经营时间
	店铺地址
	面积
	店员人数
	平均月业绩

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


3、 财务状况：

年营业额：       RMB       可用于IFIF经营资金：         RMB

4、 当地市场情况：

1、当地现有知名女装品牌状况：

	品 牌
	经营时间
	店铺数量
	店铺地址
	面积
	平均月业绩

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


2、当地最繁华的服装专卖地段：                    租金      万/年

     主要品牌有：                                          

   3、当地最繁华的百货公司/商场：                    扣点       点            

主要品牌有：                                          

5． IFIF发展计划
1、 计划开设商场专柜或专卖店            家

 地址                       面积____开店时间________
2、计划单店月度销售额______万，计划月度进货量_____万  

3、您是何种操作形式？ 当地操作 □      异地操作 □

4、您将贡献多少时间于IFIF？  部分时间 □     全职 □

5、将以何种形式经营IFIF？  独立经营 □   合伙经营 □  公司经营 □

6、请详细介绍下您公司的组织架构：

7、请您简单介绍下将任职于IFIF的主管/店长的资质

声明以上填写资料均准确无误，请签字：               















































